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花五六万当个“插班生”
家长们掏钱手都不抖一下

虽距离暑假还有段时间，但不少家长已开始挑选各类研学产
品，海外研学营成了不少家长首选。

记者注意到，一家成都的海外研学机构3月中
旬发布的暑期广告介绍，美国13天11晚，“首先，
深度访问美国7所顶流名校……与斯坦福大学教
授面对面交流，向全球学霸深度取经”“再说英国，

研学两周，一周在英国精英私立学校和欧洲学生一起插班上课，感
受英式学校学习氛围……入住英国寄宿家庭……感受英国人的生
活方式和生活观念……”前述产品的价格分别为“美国方向一人
48300元”“英国方向一人42800元”，而这样的价格相对于刚刚过
去不久的2024年寒假，在海外研学营产品中并不算昂贵。

家住深圳的刘飞萌（化名）在对比了海外研学营和亲子游项目之
后，最终选择了家长与孩子一起出行的亲子游。据她介绍，从2023
年暑假研学项目复苏开始，海外研学的项目价格“涨疯了”。

新东方在2024年寒假推出的英国“插班生”项目价格为58800
元/人，而其在2019年暑假推出的类似英国研学项目价格为33900
元，优惠后为31900元，两个项目时长均为14天。对比来看，2024
年寒假新东方的英国研学项目涨价已超70%。

被家长认可的“插班营”究竟是什么形式？新东方游学的相关
老师透露，“插班”即为将参与研学的学生放入本地学校的班级学
习。以新东方在2024年寒假推出的“英国伦敦插班生”项目为例，
参与这一项目“插班”的学生将依据年龄被分入合适的年级内，每
1~2个孩子一个班级，在英国公立学校内学习。

英美之外，新西兰、澳大利亚等国家同样是“插班营”产品的主
流目的地。梳理此前市场上多个寒假海外研学产品后可以看到，动
辄五六万元的价格已成为海外寒假研学的主流报价区间，且对比此
前价格出现一定幅度上涨。

相关从业者表示，由于机票、住宿等费用上涨，最近几年不少寒
假营也出现涨价现象。

“在我看来，海外项目中最有用的就是‘插班营’。”一位母亲在
接受媒体采访时表示，自己给孩子规划了国内国际两条升学路线，
而“插班”则是让孩子体验海外学习模式最快速的方法。

价格不菲的研学成了攀比
机构贩焦虑家长很“肉疼”

记者注意到，2019年，海外研学营已然升温。“研学游今年特别火
爆，孩子也很想参加，非得和同学一起，都不肯和我们一起出去旅游
了。”彼时，山东省济南市一小学生家长李女士表示，她家孩子上五年
级，班里有一大半同学都去研学，自己家孩子不去怕孩子没面子。

“我们两口子收入都不高，但现在别家孩子都流行出国研学，咱
也咬咬牙给报上了，让孩子开阔一下眼界。”济南历下区一小学六年
级学生家长林女士说，孩子小学毕业，给孩子报了3万多的加拿大
研学营作纪念，钱不够，孩子爷爷奶奶还给凑了点。

和林女士一样，家长孙女士也给孩子报了名，但直呼“肉疼”，说
放个暑假感觉钱包被掏空。

此外，暑假一到，网上和群里也出现了不少制造“研学焦虑”的文
章。有的大篇幅暗示有的妈妈已给孩子报名全世界环游研学了，你
们还安心在家写作业？还有一些家长表示，有些家长在群里拿孩子
研学游炫耀攀比，搞得一些原本淡定的家长也焦虑不已。

“去年和今年暑假，山东省就有好几个家长花近10万送孩子去
国外研学游，有的还是小学生。”外国研学营项目负责人赵女士透
露，以前“高端研学游”少一些，但现在也受重视了。

“10万的高端路线还是有一些‘干货’的，当然要深刻了解家长
的需要和焦虑点。”赵女士透露，有的国外研学营的负责人能联系到
一些专家和“名人”。

她透露，比如，有的家长要求很高，希望常青藤名校的著名教授
给孩子单独讲课，有孩子从小学钢琴，家长希望孩子得到世界著名

钢琴家点拨，还有的希望孩子到欧洲著名足球队训练队里一起体验
训练、踢球，或到国外高级马术训练场地训练，这些都不是一般的团
能联系到的资源，这种团就比较贵。

据悉，这种团也不是只有“不差钱”的家庭报，有些长期让孩子
学特长的家庭，也会咬咬牙报名，这些路线正是考虑到了当今家长
们“望子成龙”的焦虑点。

研学特色层出不穷缺评价
孩子的收获更像是“玄学”

对于研学营费用上浮，北京大学旅游研究与规划中心主任、文
旅部“十四五”规划专家委员会委员吴必虎分析，一方面中国许多国
际航线，目前尚处在恢复状态中，机票价格本身是有所上涨的。“不
只研学游，商务出行、休闲度假的费用都在上涨。”

另一方面，中国家长一向舍得给孩子花钱。即便自己不出去度
假“买买买”，也愿意让孩子见见世面。而在持续的“双减”政策影响
下，孩子的辅导费用与时间得以部分释放及转移，这是研学旅游类
产品报名踊跃客观存在的背景。

研学营在整体利润上，比常规旅游要高出不少，具有多年市场
运营资历的旅游机构从业者李先生坦言，这也不难理解。“普通常规
团，基本不会在团费上赚钱，都是成本持平甚至亏损，要靠购物、二
次消费来增加利润。研学团因为很少有额外消费环节，要保证利
润，团费势必会高。”

李先生所在的机构常承接一些科考类研学项目，他透露团费在
扣除所有成本后，至少要保有15%至20%的利润。从这个角度来
说，研学团收费可参照全程无购物、无强制消费的高端精品团、私人
定制团。

但这些内部考量，消费者并不了解。在家长看来，比起普通旅行
团，动辄价格翻番的研学营，其最大价值无疑应体现在区分于常规游
客的独有资源上，而这也是目前研学产品较受争议之处。

陶女士暑期曾想送11岁的女儿去英国游学，仔细研究一番，一
个孩子出去，价格堪比一家三口同游。向身边有类似经历的同事请
教时，她更感到困惑。“参观一些热门景点时，研学团并没有想象中
的特殊优待，一样要排队等候。孩子多，年龄差距大，注定讲解也比
较浅层。名校参观的话，通常是请一位当地留学生带着，拍照打
卡。倒不是说不行，清华北大也就是这么参观，只是这些名校本身
都可以免费进，那贵出来的钱花在哪儿了呢？”

陶女士的不解，在家长中并不少见。磨砺意志、滋养情怀，提升领
导力、洞察力……研学营项目所宣称的种种特色，虽层出不穷，但缺乏
评价标准。花了不少钱，可孩子的收获更像是一种“玄学”，难以捉摸。

对此，北京大学旅游研究与规划中心主任、文旅部“十四五”规划
专家委员会委员吴必虎认为，出境研学旅行可以帮助孩子沉浸式体
验到不同国家的文化、语言、风景等，如果家庭条件允许，对孩子是有
积极意义的。但这一过程中，家长应注意不要跟风，应根据孩子的个
性、能力、爱好等，选择适合的主题，也不要有不切实际的期待。“中国
家长特别希望孩子在一段时间内，能学到具体的知识。一些研学内
容‘每天换地方上课’，我并不很赞同。家长指望孩子研学回来，英语
就说得很好了，那也不现实，最重要的还是让孩子多看多想多感受。”

天价研学热，孩子收获像“玄学”，价值在哪

家住广州的白
女士最近正在为孩
子的夏令营发愁。
她原本计划报一个
香港某国际学校组
织的夏令营，但等货
比三家后，她发现这
家夏令营的名额已
被抢光了。无独有
偶，网红名师张雪峰
近日也在直播间向
粉丝宣布：“你们经
常问的研学项目已
经可以预约了。”该
研学项目全名为“峰
行万里菁英研学营
（苏州篇）”，资料显
示，该研学营时间为
6天5晚，从7月10
日~8 月 14 日共开
放六期团组，售价为
9999 元，目前服务
对象是14~18岁初
高中生。

近年来假期研
学营蔚然成风，据天
眼查 APP 显示，截
至 5 月 6 日，搜索
“研学”这一关键词
有 43788 家公司与
之相关，其中17709
家是近 3~5 年内成
立的。而在众多的
研学营产品中，部分
堪称“天价”的产品
同样受到热捧，据了
解，这部分高价研学
营产品主要是涉及
海外研学，其中以海
外“插班”形式最为
昂贵。“天价”海外研
学营含金量如何？
有哪些项目？一起
来看看。

？
张雪峰9999元开团，海外高端研学营破10万元

英国研学两周，一周插班上课，一周入住英国寄宿家庭……

去年，中国研学游市场规模达到1469亿元，地产等行业也加入抢蛋糕
花个五六万给孩子到国外当一周“插班生”，家长们掏钱手都不抖一下

早在3月中旬，张雪峰团队便在9天内成立2家
旅行社，并称“让二三四线城市普通家庭孩子参观优质

企业，接触企业家”。
除了张雪峰，大到新东方、科大讯飞等大公司，小到很多
地级市的教育机构，甚至是前教培行业从业人士，都在

计划开发研学的旅游路线。
据新东方文旅集团董事长助理兼

副总裁刘婷在今年2月透露，新东方
国际游学关联公司在全国范围内

的50个城市成立了分公司，研发
与推广研学和营地业务。新东
方文旅披露的最新数据显示，
随着2023年旅游研学市场的复
苏，新东方文旅实现了年收入
3.3亿元的规模。

凯文教育财报显示，该公

司暑期营地项目种类众多，包括体育、艺术、科技等十几个方向。
科大讯飞主推AI研学营项目。科大讯飞今年1月公布的数据

显示，自2023年1月正式推出以来，科大讯飞AI研学营项目吸引了
近65000名中小学生参与。

艾媒咨询《2023年中国研学游经济市场运行监测报告》显示，
2022年，中国研学游行业市场规模达909亿元，2023年市场规模达
1469亿元，同比增长61.6%。

记者注意到，在一些社交平台上，也能时常看到万科、碧桂园
等地产公司或旗下物业推出的夏令营活动。

对于地产、教培机构加码研学业务，北京第二外国语学院中国
文化和旅游产业研究院副教授吴丽云表示，转行研学一方面是基
于现实发展情况，比如新东方不仅仅做研学，也在全方位涉足旅
游，还有直播带货，不断地扩大产品线。地产行业转旅游，比如华
侨城最开始是旅游加地产的典型代表，而现在在去地产化。

“另一方面，国内目前中小学生是研学的主市场，家长对于孩子这
一块的钱是愿意去花的。”吴丽云说。 据新重庆-上游新闻

教培业在研学赛道的“经济算盘”

部分海外研学营项目介绍 网络图


