
“此次活动主要是为了释放
一个信号，随着疫情防控措施的
优化，呼吁大家是时候要‘出海’
做生意了，不要怕什么。”浙江省
商务厅相关工作人员直言。

随着疫情防控举措的持续
优化，“出海”确实等不及了。一
时间，“出海抢单”已经成为不少
地方拼经济的“标配”。此番“出
海抢单”，很大程度上源于当地
政府的主动作为，为企业“出海”
提供货真价实的制度“大礼包”。
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“夺回失去的3年！无论如何都必须要走出
去！”

“如果再不出去，我们不知道生产什么，不知
道客户在哪里，一定会被市场淘汰！”

新年伊始，由23家重庆企业组成的“海外抢
单团”7日将赴马来西亚、泰国，展开为期8天的
经贸洽谈。这其中，不少企业是疫情以来第一次
出境参展，他们将带去什么？有何目标？“海外抢
单团”启程在即，记者采访了部分参展企业。

“线上给客户发100封邮件，不如线下见一
次面。”

大足财艺五金厂总经理黄健芷告诉记者，这
是他们疫情以来第一次出境参展，也将会是他们
出海抢单的起点。在此之前，他们主要通过线上
的方式开拓市场。

作为一家进出口贸易企业，黄健芷今年其
实并不太愁订单——线上业绩从三年前的零起
步，增长到今年的几百万美元。最近，大足区龙
水五金市场列入国家市场贸易采购试点，带来
通关快、便利化等诸多新优势，他们迫切想与客
户见面互动，为当下和未来的合作创造更多可
能。

“这次我们就是去抢订单拿客户！”黄健芷
说，已经提前联系了两家卖枪钉和家具五金的马
来西亚老客户。阔别三年，客户听闻他们要到马
来西亚的消息都非常高兴，“有两家客户都表示，
将下单不低于100万美元的订单，后期也愿意帮
我们介绍新客户。”

重庆北斗捷安是一家集高端电摩设计、研
发、生产、销售及售后服务为一体的高科技新能
源科技公司。“这次我们将带去最新自主研发的
新能源摩托车。”公司副总裁阳芮汀介绍道。

在阳芮汀眼中，通过“出海”准确把握市场脉
搏，与拿到一笔实打实的订单同样重要。“与疫情
前相比，我们明显感觉到市场对产品的需求在
变。近两年，东南亚国家快速增长的电商物流以
及摩托车出租车业务，使新能源高速电摩迎来一
个全新的大市场。”

因此，此次海外之行，公司团队除了收集商
用市场的需求外，还计划拓展高端市场，为2023
年公司开发公务领域的电动摩托车型打下基础。

“这一次，我们期待传承重庆摩托车的辉
煌。”阳芮汀表示，希望能争取新年的“开门红”，
在2023年实现3亿美元的销售额。

成立于2016年的峰米科技，是一家激光显示
和流媒体智能终端企业，主要研发生产大屏激光
电视整机、新型智慧商显、影音娱乐等产品。总部
落地重庆1年来，已在渝开设6家实体零售店。

2022年，公司海外销售额0.65亿元，销往美
国、法国、澳大利亚等国家和地区。“2023年我们
计划出口1.3亿元。”峰米（重庆）创新科技有限公
司公共事务总监帅令告诉记者，此次奔赴海外

“抢单”，就是希望寻找新订单和新客户，实现销
售增长50%的目标。

据介绍，公司除了将随重庆团一起拜访马来
西亚、泰国商会协会，还专门带去2款激光电视、3
款智能投影，并且有多款海外版本的成熟产品，可
供与泰国及马来西亚客户合作，“就是想更好地满
足客户个性化的需求，多抢到一些订单。”帅令说。

据上游新闻

首站明天启程
重庆“海外抢单团”带去啥？

其他省份“抢单团”
抢回来了哪些成果

去年 12月以来，浙江、广东、江
苏、福建、四川等地纷纷带领企业组团
飞赴海外“抢订单”。如今，这些商务
团陆续归来，他们的返程如启程时一
样备受关注：意义非凡的旅程，带回了
什么？

1月4日，重庆启动“百团千企”国际市场开拓计划，市商务委牵头组织23家企
业于1月7日出海“抢订单”。为何重庆会作出这个选择?

重庆启动“百团千企”国际市场开拓计划

抢抢抢 把三年的损失抢回来

出海抢单，实际是助力外贸企业，最终推动重庆外贸进出口发展。东盟，是重
庆最大的外贸合作伙伴。统计数据显示，2021年，东盟与重庆进出口总额1292.3
亿元，占重庆进出口总额的 16.2%;2022 年 1~11 月，东盟与重庆进出口总额
1121.2亿元，占15%。从市场反馈来看，“重庆造”在东盟也比较受欢迎。

“从时间来看，当下也是向东盟进军的好时机。”市商务委党组成员、副主任许
新成说，东盟的习俗与中国更为接近，圣诞节假期不像欧洲那么长。

许新成表示，重庆和东盟很多国家来往都很紧密，比如越南、新加坡等，但它们
更多是投资上的合作，马来西亚和泰国则以外贸往来为主，此次出行的目的是“抢
订单”。另一方面，当地主动邀请也是重庆决定前往的原因之一。

A东盟是重庆最大贸易合作伙伴

重庆在制定“百团千企”国际市场开拓行动前，对全市100多家外贸企业进行摸
底，其中有95%的企业愿意出海抢单，马来西亚和泰国是赢得企业投票最多的目的地。

大足财艺五金厂总经理黄健芷说，得知这次计划后，公司立刻与两家客户联
系，对方非常高兴地表示，如果可以现场见面洽谈，将签下不低于100万美元的订
单。此次出行的企业其中一半以上都联系好了订单，过去就是要签约。

记者还注意到一个细节：本次出访的23家企业，涉及五金工具、通用机械、汽摩、
食品、轻纺等9个行业，其中民营企业22家、国有企业1家，绝大部分都是中小企业。

“一般贸易企业对完善重庆产业链供应链，提升‘重庆造’品牌知名度，增加就
业岗位具有重要作用，助力这部分企业发展的意义不言而喻。”许新成说。

B东盟市场更符合企业预期

进一步对接、释放RCEP(区域全面经济伙伴关系协定)红利，也是重庆选择东
盟作为首站的重要原因之一。

许新成介绍，RCEP实施已有一年，重庆正在积极引导企业对接RCEP规则，
享受红利。东盟是RCEP成员，本次出行，企业必定会有所收获。他表示，出行期
间，市商务委将带队拜访当地相关政府部门和中国驻外经商处，了解在RCEP框架
下，当地的行业现状、市场需求、发展需求等，也同步介绍重庆外贸企业、产品情况，
深化与双边经贸合作，为重庆开放型经济制造更多机遇。

C有利于释放RCEP红利

“首站赴东盟，对通道建设而言是一场及时雨!”西部陆海新通道运营组织中心
主任刘玮表示。东盟是西部陆海新通道的主要服务区域。截至2022年底，重庆经
西部陆海新通道与东盟国家累计运输14.5万标箱，货值420亿元，运量、货值占新
通道总量比例高达35%和58%。

马来西亚和泰国也深度参与新通道建设。比如，泰国的榴莲、山竹、龙眼等特
色商品，经西部陆海新通道到中国西部物流时间缩短6天，每个集装箱节约运输成
本2000元。 据重庆日报

D推动西部陆海新通道发展

“客户和市场都发生了变
化，我们要不停追赶。”浙江金
华海杰进出口有限公司营销副
总杨洋刚参加完2022年俄罗斯
莫斯科五金工具展览会，随后
便辗转中东、西亚等地拜访客
户。展会，是外贸人接订单、联
络客户的最重要窗口。这扇窗
打开，收获自然就来了。杨洋
表示，重新踏上征途，不仅要找
回失去的订单，更要抢占新机。

“去的时候行李箱是满的，
里面都是样品；回来也是满的，
带回来的是客户下单要做的新
产品。”12天的包机之旅让宁波
瑞曼克斯门窗配件有限公司总
经理丁言东收获颇丰。

“市场需求变了，行业风向
变了，以往流行的款式，现在很
多都已淘汰。”丁言东提到，学
习和进步是自己最大的收获。
外贸商们深深感受到，行业内
蓬勃的数字化进程以及新技术
的广泛应用，这让他一下子有
了紧迫感和危机感，增强了自
己推动企业转型升级的决心。

1 收获

“出海‘抢订单’是企业与
政府的双向奔赴，在诸多不确
定因素影响下，许多企业经营
状况并不理想，而拿到订单是
最有效可持续的方式。”湖南
奋 斗 者 企 业 服 务 有 限 公 司
CEO韩言明介绍，“可以预见
的是，这些出海拿订单的企
业，回来之后也自然会带动上
下游生意，提振整体经济。”

商务部国际贸易经济合作
研究院副研究员田原指出，“我
国多个经贸团出海抢单，反映
了我国正逐渐走出疫情影响，
积极投身全球经济发展。一方
面将推动我国经济发展，另一
方面将为世界经济发展增加稳
定剂和助推动力。”

综合中新社、央视等

3 意义

1212月月3030日日，，重庆团结村中重庆团结村中
心站心站，，装载川渝两地企业生产产装载川渝两地企业生产产
品的陆海新通道铁海联运班列驶品的陆海新通道铁海联运班列驶
出出，，将经广西钦州港到泰国将经广西钦州港到泰国。。

据重庆日报据重庆日报

23家重庆企业组成的“海外抢单团”


