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记者卧底论文代写代发机构
曝光“黑工厂”背后的秘密

一年发13万篇论文赚8000万
非关系稿不会被录用

1
“去年挣了8000万元”

自称运作18万篇论文
成功发表13万篇

今年5月，记者通过招聘，卧底进入
两家论文代写代发中介机构，成为“学
术期刊编辑”和“期刊发表顾问”。实质
上，所谓的编辑、顾问只是销售的另一
种称呼，其核心业务均为寻找有代写代
发论文需求的客户。

“我们公司去年运作了大概18万篇
论文，其中有13万篇成功发表，我们一
年挣了8000万元。”在某文化传播有限
公司面试时，该机构负责人向记者介绍
称，公司客户大多来自有评职称需求的
教师和医生群体，其中“医护客源占比
在50%以上”。

该公司一名职员透露，公司“销冠”入
行才一年多，每月能收到近600篇论文代
写代发需求，按照一篇论文代投提成30
元，“算上底薪每月收入能在2万元左右。”
该职员鼓励记者：“只要你积累了一定的
代理后，每个代理给你一些文章，一个月
怎么也能收到100到200篇文章。”

代理是指直接对接论文发表需求
客户的人员。一名销售人员在电脑表
格中记录下自己近期工作情况：从今年
3月到4月，该销售仅通过一名论文代理
就获得超20篇论文运作，其中14篇涉
及论文代写代发，17篇涉及医疗行业。

对于该企业负责人所说的“一年
运作发表 13万篇论文”，则每月需运
作发表10833篇。按该公司销冠每月
最多收稿 600篇、普通销售平均每月
收稿 200篇计算，要实现月发表万篇
论文的目标，仅需约 50名销售即可。
而该负责人宣称，公司已有10支销售
团队，记者所在的销售团队就有8人。

至于发表 13 万篇论文
可赚8000万元的说法，记者
看到，销售团队收一篇稿件
均价普遍在2000元以上。经
记者初步估算发现，该公司平
均一篇稿件利润只需达到615
元即可。

2
宣称有“独家发刊资源”

与期刊杂志社合作
非关系稿不会被录用

记者卧底期间发现，该机构所谓的
核心竞争力，在于其和各类期刊杂志社
建立起的“独家发刊资源”——通过内
部渠道为客户投递论文，在论文过审查
发表环节开绿灯。

记者获取了一份该机构与一家期
刊合作的内部名单。名单显示，该机构
可运作投稿的维普电子期刊超20个；另
外还可以运作投稿9个收录于“知网会
议”的学术会议电子刊。

该机构负责培训的人解释：“名单
上有的期刊，就是我们有合作能帮客户
投稿录用的。如果客户想投稿的期刊
不在名单上就没法运作，那就争取给客
户推荐名单上的期刊来替换。”

记者卧底的第二家中介机构以“行业
龙头”自居，自称只接医学类论文，且只做
国家级期刊、核心期刊、SCI等级别的论文
代投代写业务。记者获取的该机构内部
资料中，也详细登记了近110个自称能运
作投稿的“合作期刊”名录，其中包含超50
本核心期刊和超40本普通期刊。

该机构负责人提到，他们拥有的
“独家合作”资源中，有一本长期合作的
“独家代理”杂志名为《××医学》，系机
构“关系稿”能快速审核发出：“别的论
文机构都发不了，只有我们能帮客户
发。”该机构负责人说，“所以即便买家
拿着同一篇论文去投稿，不通过我们背
后运作，这篇论文也不会被录用，因为
不是‘渠道稿’就会被杂志社拒收。”

但该杂志官网公开的《约稿函》中
明确：本刊未与任何论文中介网站、机
构或个人建立稿件合作关系，严禁采编
人员以本刊名义接受“中介”投稿。为
了验证该负责人的说法，记者以买家身
份询问其他论文中介能否代发《××医
学》期刊，这些机构均称无法运作。

至于如何与期刊杂志社建立的合
作关系，该负责人从未透露过，称“系公
司高级别商业秘密，不对外公开”。机
构工作人员告诉记者，因为销售和渠道
建设是完全独立的两条线，拓展杂志社
关系均由机构负责人进行，自己入职以
来对此也一无所知。

记者多次尝试致电《××医学》期
刊杂志社，打公开电话始终无人接通。
同时，记者也就此事联系上该杂志第二
联合主办单位“全国卫生产业企业管理
协会”，一名接线工作人员称：“我们已
向《××医学》杂志社了解情况，这种情
况不可能发生。”

3
会伪造论文录用通知

客户没参会也能开学术会议参会证明

论文机构利用建立起合作的期刊
杂志社，不仅能为客户投稿，还能提供

更多“一条龙”服务。
在第一家中介机构进行新人培训

时，一名工作人员提到，为规避学术不
端，部分单位明确要求，如有论文发表
在学术会议期刊上，必须提交对应学术
会议的邀请函、参会证明、所写论文在
会议期间公开的“宣读证明”等。

“我们的客户即便没有参会，我们也
能开出这些证明。”该机构负责培训的工
作人员宣称，因机构与一些学术会议举
办单位有合作，即便客户未参会，也可开
具会议邀请函、论文在会上的“宣读证
明”，并加盖会议举办单位公章。

在该机构提供的内部培训材料中，记
者看到，一张个人信息被打上马赛克的

“宣读证明”显示，某人的学术论文已在一
场学术会议上进行公开宣读，下方落款处
也写着某组委会。该证明下方批注写着：

“这是我们的宣读证明，需作者名字和文
章题目，我们统一拿去学会盖章。”

入职培训的老师告诉记者，机构在
帮客户投递论文后，往往需要3～6个月
的审核周期，审核通过后发出论文录用
通知。然而，为了催客户尽快缴纳尾
款，中介机构也会伪造论文录用证明骗
取客户信任。

4
论文运作有“报价表”

有人自称运作一篇论文卖了6万元

在记者卧底期间，两家论文机构都
会向员工提供一份内部论文运作“报价
表”。其中，记者卧底的第一家机构的论
文运作费在800元到3000元不等，每成
功代投一篇稿件，销售就有30元的提成。

“如果遇到终端客户，那就加价收，
提成更多。”这家机构的工作人员称，中
介机构销售的客源多来自论文代理，即
沟通中介与客户的中间商：“比如一篇
论文代投我们向代理收费800元，代理
就在此基础上向客户加价赚差额。”

但如果中介机构的销售能跳过论文
代理直接找到客源，就能随意加价赚更
多差额。该工作人员向记者解释，因普
通客户不懂行，所以就能报高价赚差额。

为核实该说法，记者的一名同事假
扮买家向第一家中介咨询论文代写费
用，对方加价报价达到500元。记者支
付写作费后，该机构员工对记者说：“早
知道就要800元了。”

第二家机构销售人员的收入，则主
要取决于客单价的高低：“比如我
们运作一篇论文，公司底价3000

元，销售溢价越多，拿到的提成就越
多。”这家中介机构负责人表示。

这名负责
人在培训时还
提到，自己曾以
6 万元的价格，
为 某 客 户 在

《××康复科学》
的核心期刊上发表
论文。对比该公司
提 供 的 内 部 报 价
表，该期刊运作底
价为32000元，该负
责人在溢价近3万
元后，自己挣得近
2万元提成。

5
销售进医院逐科室拉客

很多医护人员个人信息疑似被泄露

作为一名论文销售，记者在两家公
司卧底期间的绩效工资，直接与每月收
到多少论文代投的订单量和溢价率成
正比。

以第二家公司为例。记者在入职
后，薪资绩效的一项考核指标，是每周
加了多少医护QQ群、发了多少推广朋
友圈、与多少人在线聊天等。而这些工
作的完成情况，员工需写入工作周报。

此外，记者卧底的第二家论文中
介机构还规定，每名销售人员还需不定
期前往各大医院，逐层逐科室敲门推
广，暗示医护人员可协助写发论文、申
请课题，争取添加医护人员私人微信，
以便发展成为潜在客户。而添加医护
人员微信的数量，也同样被纳入销售业
绩考核。

值得一提的是，该机构还会向员工
提供多份“医学客户名录”，其中详细记
载了医护人员的姓名、身份证号、家庭
住址、私人手机号等信息，并要求员工
每日电话联系相关人员，询问对方是否
有论文写发需求。

据记者不完全统计，该机构提供的
多份名录中，有数万名医护人员的个人
信息遭到泄露。

此外，为更好地让销售在医院推广
获客，机构还自行印发了一本所谓《职
称申报与评审指南》。但事实上，这份
指南却是该机构用于获客引流的“宣传
手册”，其中不仅放上了机构自己的公
众号二维码，还有每名销售人员对应的
工作微信二维码及电话号码。

“如您有职称评审、论文结
题、期刊发表、课题申报，或者
后续有考研、申博等需求，都可
以联系我们。”该机构一名销售
向记者传授起自己到医院做地
推时的行业话术。这名销售还
告诉记者：“让这些医护人员收
下册子，再让他们加自己的微
信，其实很大概率就能成为未
来的客户。”

今年6月，记者跟随这名销
售来到当地一家医院进行地推获
客工作，当日该销售称自己“刷楼”
后已成功加到十余名医护人员的
微信。

据红星新闻

今年6月14日，在国家
自然科学基金委员会官网上，
20多名高校人员因买卖论

文、抄袭他人学术成果等学术不端行为
被通报批评，涉及多个国家自然科学基
金项目被取消。学术造假背后，有着论
文代写代发灰色中介的暗影。

为揭开论文中介机构的运转秘
密，记者耗时月余，卧底进入两家论文
中介机构。

卧底期间记者发现，两家论文机
构的核心竞争力在于所谓的“独家发
刊资源”，即论文机构自称会与某些期
刊杂志社合作，建立内部投递论文渠
道，为客户论文的发表录用开绿灯，甚
至提供一条龙服务。

一家机构提供的内部资料显示，
该机构为帮客户刊发论文，能为客户
凭空开具会议邀请函、参会证明等文
件。这家机构负责人称，公司去年累
计为客户运作发表论文13万篇，年收
入超8000万元。

另一家中介机构的内部资料中登
记了近110个所谓“合作期刊”名录，
机构负责人表示，其中一些与机构“独
家合作”的期刊，论文不经机构投稿就
不会被录用。

记者卧底的其中一家中介机构印发
的宣传手册，以便销售到医院拉客户。

记者卧底的第一家中介机
构内部培训资料截图


