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实力铸就信任：
平安稳健经营筑牢服务根基

企业的服务能力，离不开其背后的综合
实力。中国平安作为国际领先的保险集团之
一，始终以坚实的财务数据和可持续的发展

战略，为客户提供长期、稳定的保障。
2025年前三季度，集团实现归属于母公

司股东的营运利润 1,162.64 亿元，同比增长
7.2%；第三季度归属于母公司股东的营运利
润增长15.2%。

寿险及健康险业务经营持续发力，多渠
道建设成效突出。2025年前三季度，寿险及
健康险业务新业务价值357.24亿元，同比增
长46.2%，新业务价值率（按标准保费）同比
上升9.0个百分点。深化渠道转型，打造多渠
道专业化销售能力。代理人渠道落实“做
优、增优、育优”的“三优”平台建设，新业务
价值同比增长23.3%，人均新业务价值同比
增长29.9%。

（数据来源：中国平安官方公众号2025年

10月28日发布文章《中国平安前三季度归母

营运利润增长显著向好，寿险及健康险新业

务价值强劲增长46.2%，归母净利润第三季度

同比大增45.4%》）
正是在这样的背景下，平安人寿重庆分

公司才能在岁末之际，有信心、有底气推出
“岁末分红季 服务进万家”活动，将企业的经
营成果转化为实实在在的客户权益。

服务走进万家：
平安与您温暖相约

从2025年11月8日至12月12日，平安人
寿重庆分公司将开展为期近一个月的“岁末
分红季 服务进万家”客户服务活动。

据平安人寿重庆分公司介绍，此次活动，
客户可以享受五大权益。

一是专业解读，大部分客户对于保单的
了解和分析有限，平安人寿重庆分公司将帮
助客户认真梳理整理已经购买的家庭保单，
重点从保险产品的保障结构、保障范围、额度
等多个方面进行专业解读。

二是用好“平安金管家”App，保障您的知
情权。活动期间，平安人寿重庆分公司将指
导客户通过“平安金管家”App查看名下分红
险的红利信息，保障客户的知情权。

三是介绍新产品，在向客户介绍平安人
寿优异经营成绩的同时，针对客户个人、家庭
需求，介绍合适的保险产品。

四是权益的告知，针对享有居家养老等
权益的老客户，公司将会提供众多符合对应
老客户标准的健康及养老服务权益，向客户
进行详细介绍。

五是面向市民开展丰富的线下活动，具
体活动内容及时间以平安人寿重庆分公司公
布为准。

御享分红26：
有温度的产品有保障的未来

作为本次“岁末分红季”推出的重磅产
品，“御享分红26”不仅是一款分红型保险，更
是一份承载关爱与承诺的长期保障。它延续
了平安人寿强大品牌优势，旨在面向客户对
可期分红与家庭保障的双重需求。

亮点一：终身身故保障。万一将来遇到
变故，能为家人留下一份念想，提供经济上的
支持与保障。

亮点二：现价递增。交费期满一定年度
后，该保险的现金价值将按合同1.75%增长，
具体时间因交费期、被保人年龄等不同而存
在差异。

亮点三：保单分红。客户可以享有保单
分红，共享公司发展红利。（分红非保证利益，
实际分红可能因公司经营状况等因素而变
化，在某些年度红利可能为零）

亮点四：双被保险人设计。可以根据家
庭所需，将父母的其中一位和孩子设定为被
保险人，让家庭保障更坚固。

从强大的企业实力，到温暖的服务行动，
再到有温度的产品设计，平安人寿重庆分公
司始终以“让每个家庭拥有平安”作为使命，
在岁末时节为客户送上一份实实在在的关
怀，希望依托“岁末分红季 服务进万家”践行
平安对每一位客户的承诺与陪伴。

在当前我国扎实推进高质量发展、
构建新发展格局的时代背景下，保险行
业作为社会经济的“稳定器”和“助推
器”，正肩负着更为深远的使命——不
仅要以多层次、多元化、个性化的金融
产品满足人民日益增长的美好生活需
要，更要在服务国家战略、增强社会韧
性与民生福祉中发挥关键作用。

作为行业头部企业，平安人寿始
终坚守“以人民为中心”的价值取向，
积极响应国家号召，在深耕服务实体
经济的同时，还需持续丰富保险产品
与服务供给。公司致力于通过专业
化、综合化的保障方案，回应人民在健
康管理、养老规划与财富传承等方面
的迫切需求，切实增强社会整体风险
抵御能力，不断提升人民群众的获得
感、幸福感与安全感。

2025 年岁末之际，平安人寿重庆
分公司正式启动“岁末分红季 服务进
万家”活动。这一举措，以服务为纽带，
以专业为支撑，通过有温度的金融解决
方案与贴近民生的服务体验，推动保险
保障更深度地融入百姓生活，为人民的
美好生活筑牢坚实根基，守护千家万户
的安宁与幸福。

2025年11月8日-2025年12月12日
平安人寿重庆分公司启动“岁末分红季服务进万家”

以实力和温度守护山城千家万户

重要提示:
★平安御享金越(2026)终身寿险

(分红型)(简称御享分红26)为分红保
险,保单持有人可以保单红利的形式享
有保险公司分红型保险产品的盈余分
配权，未来的保单红利为非保证收益，
其红利分配是不确定的，在某些年度红
利可能为零，具体保险责任及其他内容
详见保险条款。

★交费期满一定年度后,御享分红
26现金价值(简称现价)按约1.75%增长
至终身。具体时间因交费期、被保人年
龄等不同而存在差异。

★客户认可保险产品并根据自身
保障需求购买中国平安人寿保险股份
有限公司指定产品且总保费达标居家
会员的客户，可享有平安居家养老权
益。居家养老所涉服务由平安健康互
联网股份有限公司或具有经营资质的
第三方服务商提供，服务详情、服务使
用规则、覆盖城市等详见服务手册，收
费标准因服务项目不同存在差异。服
务不构成邀约或要约，需在客户认可产
品且保费达标情况下方可享受。
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