
2025年11月25日 星期二

主编 赵小洪 责编 李德强 视觉 胡颖 徐剑 校审 罗文宇0303 身边事

“柑橘月老”
巧配良缘，“包得贵子”

曹立是杂交柑橘育种专家。用通俗
的话说，他是柑橘家族的“金牌月老”，需
要操心的事有点多，除了为不同品种牵红
线，还得保证优良基因强强联合，生出更
完美的后代。

为啥需要这样的“月老”？因为每个
品种都有缺点，而吃货的嘴却越来越刁。
既要甜如蜜，又要香气足；既要没籽方便
吃，又要皮薄好剥不脏手；既要果肉Q弹
爆汁，又要外表鲜艳讨喜……这些“既要
又要”的任务，就落在曹立这样的专家肩
上。

柑橘家族堪称水果界的“八卦中心”，
关系乱得让人CPU冒烟。植物学家捋出
的家谱中，这家有三位“老祖宗”：宽皮橘、
柚和枸橼。如今我们吃的橙子、柠檬、葡
萄柚……全是它们仨的后代。

柑橘家族之所以种类繁多、血统复
杂，一方面是因为它们天生“多情”，极易
发生杂交；另一方面，千百年来人类为了
追求更美味的果实，也没少在它们之间点
鸳鸯。

杂交、突变、再杂交……谁是谁？谁
又是谁的谁？柑橘家族的“联姻史”，简直
堪称自然界一部“大型连续剧”，通过万花
筒般的排列组合，不断扩展家族成员。

那么，杂交究竟能带来多大的改变？
曹立打了个生动的比方：“就像娶个好姑
娘跟优秀的儿子配对，等到孙子辈，才有
望选出佼佼者。”

目前，经曹立这位“柑橘月老”成功牵
线的几对良缘，都已开花结果，个个青出
于蓝，成为市场尖子生：

金秋砂糖橘：砂糖橘与爱媛果冻橙的
结晶，是我国首个大面积推广，具有自主

知识产权的早熟杂柑新品种，去年被农业
农村部列为主推品种，全国种植面积已超
百万亩，名副其实的大牌顶流。

阳光一号&阳光二号：这是一对“姐
妹花”。“阳光二号”就是之前卖断货的那
款。而“阳光一号”更神奇，一口咬下，能
品味到柑、橘、橙、柚四重风味，层次感拉
满。

“川津5号”：金秋砂糖橘与南香的
娃，皮薄无籽、肉质细腻、高糖低酸，颜值
与实力并存的潜力股。

曹立的后备名单还有更“野”的：形
似手雷的“炸弹柑”，颠覆柑橘家族传
统、表皮呈蓝黑色的杂柑……柑橘家
族的“甜蜜传奇”，正被这位月老不断续
写。

爆款背后
一线淬炼，十年磨一剑

然而，这些在市场上风光无限的爆
款，每一个都经过九死一生的锤炼。果实
的甜蜜，无一不是用漫长的时光与数不清
的失败浇灌而成。

第一难，是时间。“桃三李四柑八年”，
杂交育种，通常需要5年到8年甚至更
久，才能等来一棵树开花结果，验证自己
的想法。人生能有几个十年？曹立投入
近十年时间，反复尝试各类栽培技术，硬
是将这个漫长的周期缩短至2~3年，而当
时柑橘育种技术领先的日本，要用4~6
年。

第二难，是种子。杂交种子极难获
得。2002年曹立手里的种子仅有个位
数，通过大量种质资源筛选，2006年积累
到720粒。最终，其中一粒，育成了今天
家喻户晓的金秋砂糖橘。

然而，即使种子发芽，成长之路也布
满荆棘。

金秋砂糖橘试种初期，因新品上路，
配套技术管理不成熟，果子风味偏淡，曹
立承受了不少质疑和压力。

而“阳光一号”遭遇更惊险。2020年
推出后，由于树皮裂皮、流胶与果实开裂
等问题，部分果农甚至愤而砍树。曹立没
有放弃，带着团队扎进问题产区，最终发
现树皮裂皮是繁殖过程中的病毒感染所
致。通过技术攻关，裂果问题也被克服，
品种终获重生。

曹立坦言，自己做事常常“首战必
败”，每一个最终推广成功的品种，几乎都
是一路磕磕碰碰。相比刚结果的阳光二
号，他今年其实更看好川津5号。但因非
正规渠道流入的带病枝条，加之产区多雨
天气，导致风味有点“掉链子”，没能一炮
而红，还需继续打磨。

“一个品种好不好，专家说了不算，得
市场认可，”曹立说，一个杂交后代通常要
连续观察十多年，并在不同气候区域试
种，才能初步判断它是否为“可塑之才”，
是否具备大规模种植的潜力。

他的育种哲学非常朴实：就像阳光二
号，先卖果子，回头客多，说明大家真喜
欢，就育苗；差评多，就不推广。

也正是这份对市场的敬畏，让曹立坚
信，要搞出真正的好品种，必须走出去。
他的亲身经历，从技术攻关到直面果农质

疑，本来就是最生动的教材。于是，他把
门下的三位研究生，也放在了解决问题、
接触市场的第一线淬炼。

言传身教
把论文写在“田间地头”

曹立评价自己门下的三位研究生，用
了三个字：“太野了！”——这不是批评，而
是骄傲。

二年级学生阮雲强，研究生生涯一半
在校园，一半在田间。上周，他已提前赶
往湖北宜昌的种植基地盯品控。将于12
月上市的“阳光一号”，目前已预售出2万
件，容不得半点闪失。

他跟着导师频繁跑果园，最近一年跑
了7万多公里。今年开春，他就深入云南
元江的崇山峻岭，开展柑橘种质资源调
查，采花、剥花、取花药、烘焙花粉……杂
交授粉，是月老的基本功。

阮雲强还加入了销售团队。正是在
一线，他们从果农那里得到反馈，“阳光一
号”采摘后适当存放几天，风味更佳。还
有果农告诉他，用塑料膜封装后放冰箱冷
藏，果实甚至能保存一年。

正是通过这样的一线实践，阮雲强才
深刻理解了曹立常说的那句话：“做农业
要有敬畏之心——心中有爱，还要有所畏
惧，才能真正把事做好。”

曹立希望学生亲自参与从培育到销
售的所有环节后，会以更高标准要求自己
的科研工作，不会仅因一个品种外观好、
口感佳，就轻易认定其为优良新品种。“如
果对新品种的审定不够严格，一个百亩示
范片的推广就可能耗费数百万元资金。”
曹立告诉学生。

同时他坚信，教学生挣学费、生活费，
减轻家长负担，也是必不可少的生存技能
教学。

他的三位“野学生”，各有精彩：
大师兄李顺心，“阳光二号”的销售冠

军，本科期间就自食其力、靠送桶
装水挣生活费，还成为区域代
理。1500米长跑能进全校前三，
曹立看中了他身上那股“顽强的
生命力”，是“下地的好苗子”。

二师兄阮雲强，从城乡规划
专业跨行而来，长期跑田间，“晒得
和老师一样黑”，还懂管理、善沟

通；读研期间费用自理，还不时给父
母添置东西；

小师妹在读研前，已连续多年是上
市公司销冠……

“我培养学生，首要目标不是让他们
帮我写论文。大学教育要以学生为本
——你是什么样的人，我就按你擅长的方
向去培养你。”曹立说。

新的一代
永远在路上，永远更强大

他自己也在不断揣摩市场口味。在
有28年育种经验的曹立看来，许多人辛
苦研发的新品种，往往只停留在证书阶
段，未能真正推广变现。

“每位研究者都把自己的品种当宝
贝，但这些品种究竟好在哪里？好不好
卖？复购率高不高？价格是边卖边涨还
是边卖边降？适合哪个年龄层的口味？
是否耐储运、适销远方？”曹立说，这些问
题，仅靠实验数据无法作答，必须经过市
场检验。

即便对自己的新品种，他也并非完全
“熟悉”。所以，他干脆不设防，直接在社
交媒体留下电话，请了解各地销售情况的
人与他交流，根据各品种的市场反馈，再
继续“搞事”。

这种务实的市场导向思维，也体现在
他最近发布的一系列品种征集令上：

征集好吃、早熟、无核、化渣的南丰蜜
橘优株，克服不化渣的老毛病，一经采用，
每年奖励一万元；

寻找金秋砂糖橘“进化版”，只要更早
熟、果肉更红、更好剥皮，有一点改善即
可；

找一株阳光一号最丰产的树（记录树
高、冠幅，产量，指导未来种植）；

寻找天然不裂果或更早熟的“阳光一
号”优株……

他说，所有的新品种都可能过时，但
未来几百年，很多柑橘品种，都会是今天
这些新品种的后代。

品种的生命在于迭代，育人的意义在
于传承。

一代，要更比一代强。
上游财经-重庆晨报记者 路易（图

片由阮雲强提供）

7天，他带领研究生团队将5000多件约25000斤科研橘子卖断货
28年，他不懈努力成为科研有成市场认可的杂交柑橘育种专家

“没有了，真的没有了……拜托大家不要下单太多！”
还记得前段时间刷屏的“阳光二号”葫芦柑吗？视频里那位被全网吃货

疯狂催更的曹立教授——来自西南大学柑橘研究所，带着他的研究生团队，
仅用了7天，就把5000多件（约25000斤）科研橘子卖断货。当网友还在遗憾手慢无
时，曹教授却淡定预告：“别急，下一款，更好吃。”

续集，始于一个梦。
11月21日早上7:35分，动身前往湖南参加次日开幕的湖南省柑橘大会前，曹教授

发了一条朋友圈，字里行间满是藏不住的喜悦。
他晒的，是爱人2011年做过的一个“春秋大梦”——梦里，目光所及之处，种满了曹

立当时正在培育的阳光一号桔柚。车子开了很远，公路两边依然连绵不绝，满目金黄。
梦想终会照进现实。现在阳光一号在湖南怀化实现大面积种植，并将于12月中旬

上市销售。
阳光一号是我国首个具有自主知识产权的橘柚类中晚熟品种。它的“第一位品尝

者”，正是曹教授的爱人。

曹立在田间查看

师徒日常师徒日常

学生在开展杂交授粉学生在开展杂交授粉

这次，曹教授替妻子圆了个梦


